
Qui n’a jamais rêvé de faire du neuf avec du vieux ! Alors que le pouvoir d’achat est au cœur des préoccupations des français, 
Obvy, moyen de paiement spécialement étudié pour sécuriser les achats et ventes entre particuliers sur les plateformes de 
petites annonces, souhaite aider à l’optimiser. Le moyen de paiement propose maintenant, plutôt que de virer l’argent des ventes 
vers son compte bancaire, de l’échanger contre des bons d’achat de valeur supérieure pour acheter des produits neufs dans de 
nombreuses enseignes. Avec 56% des français qui déclarent ne pas gagner assez pour vivre comme ils le voudraient, et 27% qui 
disent se priver souvent ou en permanence pour des raisons financières, Obvy souhaite aider les français à se faire plus facile-
ment plaisir, sans avoir à sortir réellement d’argent de leurs poches.

Première en Europe, Obvy transforme n’importe quel objet 
dont on veut se débarrasser en cartes-cadeau de valeur 

supérieure grâce à ses partenaires de renom
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À propos d’Obvy

Obvy a été fondée en juin 2017 par Charles-Henri Gougerot-Duvoisin (CEO) 
et Stevy Llong-Taï CTO, 2 associés issus des secteurs de la finance et du 
webmarketing. La mission d’Obvy est double : apporter aux millions de pra-
tiquants du commerce entre particuliers un véritable tiers de confiance en 
éradiquant les arnaques, et se positionner en ambassadeur de cette pra-
tique pour attirer de nouveaux consommateurs vers cette économie res-
ponsable qui favorise le pouvoir d’achat et minimise l’impact environne-
mental lié à la surproduction et à l’obsolescence.

https://www.obvy-app.com back-link apprecié et rendu 🤓

Les cartes-cadeau plaisent énormément aux français

Avec un marché de 3 milliards d’euros, ces dernières rencontrent un suc-
cès grandissant. 59% des français préfèrent d’ailleurs en recevoir en ca-
deau plutôt qu’un bien défini lors des fêtes et 34% déclarent les aimer, peu 
importe le moment de l’année, pour le côté libre et pratique procuré. Elles 
offrent une plus grande diversité de choix, et sont qualifiées de cadeau qui 
« marche à tous les coups ». 81% des français déclarent être heureux de 
recevoir une carte-cadeau multi-enseigne.

* Montant du bon d’achat variable en fonction des opérations commer-
ciales des partenaires. Le montant cité est à titre illustratif.

Et bien plus encore !

Obtenir du neuf avec du vieux, comment ça marche ?

Vous vendez sur un site de petites annonces un vieux bureau, des vête-
ments que vous ne mettez plus, votre ancien vélo, un smartphone ou n’im-
porte quel autre objet que vous n’utilisez plus… 

Un autre internaute vous l’achète, par exemple pour 100 euros...

En sécurisant la vente via l’application de paiement Obvy, vous avez la pos-
sibilité de multiplier votre gain par 5%, 10%, 20%, 30% ou plus,  en choisis-
sant de convertir l’argent de votre vente en carte cadeau chez les marques 
partenaires comme la Fnac, La Redoute, Amazon, Yves Rocher, Zalando, 
Smartbox, Jacadi, Decathlon, Carrefour, Marrionaud etc. Ainsi ces 100 eu-
ros se transforment en une carte-cadeau de 130 euros* que vous pouvez 
utiliser dans votre enseigne préférée ou offrir.  

Ces cartes-cadeau sont valables un an dans tous les magasins parte-
naires, physiques ou en ligne, et sur tous les produits. Vous pouvez d’ail-
leurs obtenir des cartes-cadeau dans des enseignes différentes en choi-
sissant, par exemple, d’échanger 50€ contre un bon d’achat Fnac et les 50 
autres contre un bon valable chez Carrefour. 

L’obtention de ces cartes-cadeau, échangées contre des biens inutilisés 
ou obsolètes, permet de profiter de biens de consommation sans toucher 
à son compte en banque. C’est une nouvelle manière de consommer en        
« recyclant » ses objets inutilisés pour optimiser son pouvoir d’achat, faire 
un cadeau ou tout simplement se faire plaisir. Changer son plomb en or 
n’est plus réservé aux alchimistes…

https://www.obvy-app.com

